Conseil en Gestion de Patrimoine

P RO i MA Guy LE CAMPION - 06 6178 18 88
PATRIMOINE

guylecampion@proxima-patrimoinefr
WWW.proxima-patrimoine.fr

RECUEIL DES INFORMATIONS RELATIVES A LA CONNAISSANC E

CLIENT

Mises en garde et informations préalables

N

Préalablement & la commercialisation de tout contfassurance, d'un instrument financier, d'un gmv
d’investissement ou sur_la réalisation d’opératisms« biens divers » définies a I'article L.551dd Code monétaire
et financier, votre conseiller doit recueillir leformations nécessaires afin d’agir au mieux de waéréts et de
délivrer un conseil adapté a votre situation, estiffant notamment les différentes recommandatitas avantages et
les risques qu’elles comportent et en expliquarguan elles sont adaptées.

A cet effet, nous vous soumettons ce recueil diinfitions par la signature duquel vous vous engageme
communication exhaustive et sincére des informatiasus concernant. Dans le cas contraire, les n@eomations
prodiguées par votre conseiller pourraient ne prase® adéquation avec votre situation.

Toute modification de votre situation familiale tfi@oniale ou professionnelle peut avoir une inockesur le conseil
donné. Elle doit donc étre signalée a votre coleseifin d’actualiser le présent document.

Date du précédent recueil d’'informations ou de Sa IBE & JOUN ... ..cuiiriieiirieeiitieeetee et e eer e enaaeaanens
LYo U TS o [ L=Y () atteste gu

A les informations contenues dans le recueil d’infenations n'ont pas été modifiées depuisle ....................... .
O ma situation a changé et les informations fourniedans le présent recueil refletent cette évolution

Signature du client précédée du nom et prénom PROXIMA PATRIMOINE
CIF / 1AS / IOBSP / Agent Immobilier
N° Orias : 07001926

Signature du Conseiller

(o
Ulfz- '

Les informations recueillies dans le présent foairel font I'objet d’'un traitement destiné a établin diagnostic de votre
situation patrimoniale et de celle de votre foygrra vous conseiller relativement a la gestion dgevpatrimoine dans le cadre
des activités professionnelles de conseil en gest@gopatrimoine. Ces informations sont nécessgioes permettre au cabinet de
réaliser ses missions. Le défaut de réponse peit des conséquences sur la réalisation conformerdissions du cabinet. Les
destinataires des données sont les conseils eiogeak patrimoine eux-mémes, leur personnel cordarent a leurs attributions
internes, les destinataires habituels du conseiyjestion de patrimoine habilités a recueillir certas informations en fonction de
leurs attributions respectives et les partenairésestionnés pour réaliser I'investissement reteBonforment au Réglement
Geénéral sur la protection des données personn@R&PD), vous disposez sur ces données d’'un diagtds, de rectification, et
de limitation du traitement, ainsi que d’un drolbdposition et de portabilité conformément a la I8i vous souhaitez exercer ces
droits, vous pouvez nous contacter par courriel.v&is estimez, aprés nous avoir contactés, quedrats Informatique et
Libertés ne sont pas respectés, vous pouvez adigsseéclamation en ligne a la CNIL ou par courrpostal.
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QUESTIONNAIRE PATRIMONIAL

ETAT CIVIL

Personne physique
Vous :

N O &
Nomde jeunefille @ .. ..o
Prénom @ oo

Date et lieu de NaiSSaNCe & ......covvvv i e,

Régime de protection juridiquéd Oui U Non

Si oui, préciser (tutelle, curatelle...) ©o...ooooiiiiiiiinn .

Votre conjoint / partenaire :

NOM & o
Nomde jeunefille : ..o
PréNOM & oo

Date et lieu de NaiSSaNCe & ......oevvei i,

Régime de protection juridiquéd Oui 4 Non

Si oui, préciser (tutelle, curatelle...) @i,

SITUATION PROFESSIONNELLE

Vous :

Q En activité Q Sans profession

Profession @ ...
Depuis combiend’année @ ..........cooeviiiii it
O Retraite / Chdmage depuis e ..........coevviviiiiiiiiiininnns
Le cas échéant, profession ancienne : ..........................

Etes-vous chef d’entreprisdP Oui 4 Non

Votre conjoint / partenaire :

Q En activité Q Sans profession

Profession @ ...
Depuis combien d’année : ..........cooovviiiii i
O Retraite / Chdmage depuis e ...........cocvviiiiieiiinnnn.
Le cas échéant, profession ancienne : ..........................

Etes-vous chef d’entreprisdP Oui 4 Non

SITUATION MATRIMONIALE

U Marié(e) U Pacsé(e) 4 Célibataire Q Veuf(ve) 4 Divorcé(e) 4 Union libre
Datedumariage :..........cocevvvveennnn. Contrat de mariag® Ouid Non  Si oui, préciser le régime :........................
Date duPACS @i, Convention de PACS :Oui U Non Si oui, préciser le régime :...........cc.coeveeenn.

4 Donation entre époux
CGP-CNCGP — Décembre 2022 — MAJ Avril 2026
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SITUATION FAMILIALE

Enfants et personnes a charge (majeurs protégés)
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guylecampion@proxima-patrimoinefr
WWW.proxima-patrimoine.fr

Date de naissance Lien de parenté

Nom - Prénom

Ont-ils des
enfants ?

Sont-ils a votre charge
fiscalement ?

INFORMATIONS COMPLEMENTAIRES

> Informations complémentaires susceptibles d'influencer votre situation patrimonale actuelle ou future (évolution professionnelle,

enfant, déménagement, achat, €1C.).........oceiiuiiiiiiiie e e et e e

DOCUMENTS RECUEILLIS

(recto et verso)
Votre contrat de mariage / donations / jugemerdiderce
Un justificatif de domicile de moins de 3 m

Situation familiale

Q Votre justificatif d'identité (recto et verso)Qd Le justificatif d’identité du conjoint/partenaide PACS

O Votre livret de famille

Votre dernier avis d'imposition

Votre derniére déclaration de revenus

Votre derniére déclaration IFI

Les tableaux d’amortissements des préts en

Patrimoine

Retraite-prévoyance

U Votre relevé de carriére
4 Vos contrats de retraite complémentaire

Vos derniers bulletins de salaire
Votre relevé de points de retraite
Vos contrats de prévoyar

OO0000O0O|0Oo

SITUATION PATRIMONIALE SYNTHETIQUE

Revenus annuels du foyer fiscal

U <50 k€

QO de 50 4 100 k€

U de 100 a 150 k€

U >34 150 k€

Estimation globale de votre patrimoine

O <500 k€

O de 500 a 1 000 k€

Q0 de 1 000 & 2 000 k€

(dettes exclues) U de2000a45000k€ O>a5000kE
Dettes 0 <500 k€ QO de 500 a 1 000 k€ OQdel000a2000ke QO
de2000a5000k€ QO >a5000ke
Répartition de votre patrimoine U Actifs financiers | | % U Actifs immobiliers | | %
P P 4 Actifs professionnels | 1% Q Autres (a préciser) | 1%

Etes-vous redevable de I'lIFI ? 4 oui Q non

Charges et engagements financiers | ....c.ooieiviiiiineenne. €

Capacité d'épargne estimée | ... €
Oou
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SITUATION PATRIMONIALE DETAILLEE

DETAIL DE L 'ACTIF

> Patrimoine financier : disponibilités, comptes sur livret, comptes banesa comptes-titres, PEA, contrats d’assuranceete

Valeur Détenteurt Date de

Désignation Organisme L
actuelle souscription

Précisions complémentaires

» Patrimoine immobilier : immobilier d'usage (résidence principale, résideseeondaire, etc.) et immobilier d’investissement
(location, SCI, SCPI, etc.)

Crédits en cours
Forme de Date Valeur Valeur Revenus Charges (Oui/Non,

propriété? d'achat d'achat actuelle associées compléter le détail
du passici-apre)

Désignation Détenteur*

1 Le détenteur peut étre le client et/ou le conjpimttenaire, un enfant ou une personne a charge
2 Forme de propriété : plein propriété (PP), nue-priété (NP), usufruit (US)

» Patrimoine professionnel: parts sociales, clientéle, fonds de commerce, et

; ; Précisions complémentaires
Désignation Détenteur el p_atnmpmale Charges associées (crédits en cours, distribution des
ou capital détenu A s
> Divers
Désignation Valeur d’achat Valeur actuelle Détenteur
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DETAIL DU PASSIF

» Emprunts, préts immobiliers, dettes, crédit consation, etc.
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Guy LE CAMPION - 06 6178 18 88

guylecampion@proxima-patrimoinefr
WWW.proxima-patrimoine.fr

,Objet de Emprunteur Date de . Capital Capital Echéances PreC|5|or]s complemgn'.[e_ure_s
I'emprunt souscrintion Date de fin emorunté | restant da (montant + (taux, durée, type de prét : in fine,
p p périodicité) amortissable, préteur...)
DETAIL DES REVENUS ET DES CHARGES
> Revenus
Nature des revenus
(salaires, revenus professionnels (BIC, BNC, BAaatres (distribution, Périodicité Montant

etc.)), pension de réversion, revenus fonciergmes financiers, et

» Charges
Nature des charges
(pensions, loyers, impdt sur le revenu, imp6t adpbttune, taxes AT PRSTR P,
fonciéres, taxes d'habitation, caution, hypothego@srats de Périodicité Date de versement I
prévoyanceetc)
RETRAITE ET PREVOYANCE
Vous Partenaire
Connaissez-vous la date prévisionnelle gded Oui d Non Q Oui Q Non
départ a la retraite Sioui,date : ....oooviiiiiiii Sioui,date : ..ooiiiiii i,
Disposez-vous d’un bilan de retraite ? | Q Oui d Non Q Oui Qa Non
Avez-vous mis en plalce des_ solutions dg Q oui Q Non Q oui Q Non
retraite complémentaire ?

CGP-CNCGP — Décembre 2022 — MAJ Avril 2026




Conseil en Gestion de Patrimoine

P RO .' i MA Guy LE CAMPION - 06 61 78 18 88
PATRIMOINE

guylecampion@proxima-patrimoinefr
WWW.proxima-patrimoine.fr

> Solutions de retraite complémentaire PERP, contrat loi Madelin, contrat de retrafentteprise, etc.

Vous Partenaire

Désignation Cotisations annuelles Désignation Cotisations annuelles

> Invalidité-déces: rentes, indemnités journaliéres, capital-déetes,

Désignation Vous Partenaire

DONATIONS EFFECTUEES

Donateur Donataire Nature de la Objet de la Montant Date
donation donation

PRECISIONS COMPLEMENTAIRES
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QUESTIONNAIRE DE PROFIL DE RISQUES

La mise en place d'un profil de risques permetabiéter une stratégie financiére en adéquation @nte connaissance et votre
expérience en matiére financiére, votre sensibditérisque, votre capacité de perte, votre horidimvestissement et vos

objectifs.

Nous vous invitons a prendre connaissance de tddgje des profils de risques et leurs caractérists.

s . S Pondération
Profil Sécuritaire Allocation d'actifs :
maximale
q 0,
[1Souhait : Sécurisation de vos investissementsrdiasance de celui-ci est . g%tl'.ons. 12(?%,
secondaire. Vous souhaitez prendre des risquebniéss sur vos investissements - Pl igations feai b 100%
Clnconvénient : la valeur de vos investissementsradudiminuer sur un an - .acen_w.e,nts monetaires 0
U Diversifié 20%
] . o Pondération
Profil Prudent Allocation d'actifs ;
maximale
['Souhait : sécurisation de vos investissements avedaible prise de risques en vue [ Actions 25%
d'une croissance de vos avoirs sur le long terme - Obligations o 100%
Ulnconvénient : la valeur de vos investissementsrpdudiminuer sur un an ou deux | L Placements monétaires 100%
ans [] Diversifié 40%
' I . e Pondération
Profil Equilibré Allocation d'actifs ;
maximale
[JSouhait : croissance de vos investissements sondeterme, avec une prise de 0 Acti_ons_ 50%
risques modérée [ Obligations o 100%
DInconvénient : la valeur de vos investissementsradwiminuer durant quelques | Pl_acen_wfe,nts monetaires 100%
années consécutives U Diversifie 60%
) . . S Pondération
Profil Croissant Allocation d'actifs :
maximale
[JSouhait : croissance de vos investissements sondeterme, avec une prise de [] Actions 75%
risques e,Ieyee.. _ _ _ o " Obligations 1002/0
LlnconvenlenF Jla valeyr d_e vos investissementsradifortement diminuer durant | | pjacements monétaires lO(()JA)
quelgues années consécutives [] Diversifié 80%
) . . N Pondération
Profil Dynamique Allocation d'actifs :
maximale
[ISouhait : croissance de vos investissements $ondeterme avec prise de risques trésActions 100%
élevée. L Obligations 100%
Clnconvénient : la valeur de vos investissementsradures fortement diminuer [l Placements monétaires 100%
durant quelques années consécutives [ Diversifié 100%
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CONNAISSANCE ET EXPERIENCE EN MATIERE FINANCIERE

Question 1 : Concernant les placements financiergpus connaissez :

O Uniguement les placements bancaires tradition(eelsptes d’épargne, PEL, LDDS)
U Quelques principaux placements (comptes d’épaigimns, obligations, OPCVM)
U Plusieurs des principaux placements et commefitdtuent

O Tous les placements y compris les placements sg#fswdt comment ils fluctuent

Question 2 : Evaluation de votre niveau d’expertiseoncernant les produits financier (cocher la caseorrespondante) :
»  Une perspective de gain élevé implique potentiedienun risque en perte de capital fatVRAI O FAUX O NSP
e Unwarrant est un produit & fond garddtvVRAI O FAUX Q NSP
e Quand je détiens une action d’'une société, jeriiepde I'argent et suis rémunéré par les inté@tse prét.
O VRAI Q FAUX O NSP

* Quand une action donne un dividende, le cours tie aetion diminue de la valeur de ce divideride/RAl
O FAUX Q NSP

» Une obligation est toujours intégralement rembaeigs son émettedd VRAI O FAUX O NSP

e A maturité égale, une obligation notée AAA offremalement un meilleur rendement qu’une obligatiotéa B.
O VRAI Q FAUX O NSP

» Les OPCVM investis en actions sont généralemers fgués que les OPCVM investis en obligatiodsVRAI
Q FAUX Q NSP

e Un ETF est un produit financier dont la vocation @es reproduire le plus fidélement possible le corrgment d'un indiced
VRAI O FAUX O NSP

» La volatilité d'un fonds est un bon indicateur da siiveau de risqué&l VRAI O FAUX O NSP
e« Comme son nom l'indique, un fonds a performancelalesne peut jamais avoir une performance négative.
U VRAI Q FAUX O NSP

e« Un FCPI/FIP/FCPR est un fonds qui permet d’invedtins des entreprises non cotées et de bénéflaiermatlattement fiscal.
4 VRAI Q FAUX O NSP

» Les produits structurés garantissent toujours ansr@0 % du capital & échéant@VRAI O FAUX O NSP

» Une SCPI est un produit financier investi sur diea®immobiliers qui offre un revenu régulier dii te la perception des
loyers de ces biengl VRAI Q FAUX Q NSP

PARTIE A COMPLETER PAR LE CGP

O Le client est néophyte
U Le client est moyennement expérimenté
O Le client est expérimenté

Question 3 : Quelle est votre expérience des placents financiers en général ?

O Je n’ai jamais réalisé un placement financier

U Jai déja réalisé et suivi seul mes opérationarfaieres (gestion directe)

U Jai déja réalisé des opérations financiéres da@tel d’'un conseiller professionnel (gestion coltée)
Q Jai déja confié un mandat de gestion a un prafessil (gestion sous mandat)

1 Je ne sais pas.
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Question 4 : Selon quelle fréquence suivez-vous vplscements actuels ?

4 Hebdomadaire
4 Mensuelle

O  Trimestrielle

d  Annuelle

Question 5 : Quelle est votre connaissance des inshents financiers ci-dessous et quels sont ceuxrdasquels vous avez déja
réalisé des transactions ?

Pour vous aider a répondre au mieux a cette queastieoici une définition des qualificatifs proposés

Niveau faible: vous disposez de trés peu de connaissance darsstruments financiers et les marchés et voudigposez d’aucune formation vous permettant
d'apprécier le degré de risque et I'opportunité daiopération d’'investissement.

Niveau moyen: vous disposez de connaissances dans les ingttarfieanciers et les services d’investissementpe@dant, vous avez besoin de complément
d’information et d'une assistance dans le choixpdi@tions d’investissement.

Niveau élevé: vous disposez d’excellentes connaissances daninstruments financiers du fait de votre exp&eeprofessionnelle ou de votre formation
personnelle vous permettant d’appréhender les gsat I'opportunité des opérations d’investissemem&gard a vos objectifs.

Si vous avez répondu OUI, quelle est votre actigité les produits, services
Avez-vous déja inves| ou marchés ci-dessoug@ochez la case correspondante)
sur ces supports

Niveau de connaissance

Type de support Fréquence transaction (moy Capitaux négociés sur 1 an
financiers annuelle)
Faible | Moyen | Elevé Oul NON < 1 par|dela2par| > 2 par| <50K€ | de 50 a| >150K€E
mois mois mois 150 K€

OPCVM monétaires et
produits a capital garanti
Actions et OPCVM actiong
Obligations

Fonds d’'investissemerijt
alternatifs (FCPI, FIP,
OPCI, SCPI, etc
Titres non cotés

Produits structurés
(BMTN, EMTN, etc.)

Question 6 : Avez-vous déja investi dans les actisou dans les supports investis en actions ?

Q Oui, j'étais satisfait

Q Oui, je n'étais pas satisfait mais je suis priéiv@stir a nouveau
U Oui et je ne souhaite plus investir sur ce tyetfs

4 Non mais c'est ce que j'envisage désormais

U4 Non et je ne I'envisage pas

Question 7 : A quel type de crédit avez-vous déjaugecours (facultatif sauf en cas de fourniture d’@SP) ?

O Crédit a la consommation

O Crédit affecté court/moyen terme
O  Prét immobilier

d  Aucun

Question 8 : Avez-vous déja subi une baisse de valale vos placements financiers sur une année ?

Non

Oui, une baisse de valeur inférieure a 10 %
Oui, une baisse comprise entre 10 % et 20 %
Oui, une baisse comprise entre 20 % et 30 %
Oui, une baisse supérieure a 30 %

ODO00o0D
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Question 9 : La valeur de votre investissement baie de 20 %, comment réagissez-vous ?

a
a
a

Ca suffit, je désinvestis
Tant que je n'ai pas vendu, je n'ai rien perdwcdempatiente
Cela va remonter, je réinvestis

uestion 10 : La valeur de votre investissement augente de 20 %, comment réagissez-vous ?
ue g

a
a
a

Ca me convient, je maintiens en I'état
Je réinvestis un montant inférieur ou égal au amrde l'investissement initial
Je suis confiant et je réinvestis un montant sepéa celui de I'investissement initial

OBJECTIF ET HORIZON D’'INVESTISSEMENT

Question 11 : Quels sont les objectifs de vos plawents ? (vous pouvez les hiérarchisez si vous leibaitez)

ocoo0ooooo

Valoriser votre capital

Valoriser ou disposer de revenus complémentaicesigt terme ou moyen terme ...

Valoriser ou disposer de revenus complémentaitesgiterme (préparation a la retraite...) ...
Constitution d’'une épargne de précauton
Transmettre un capital
Utiliser vos placements comme instrument de ggant ..

Bénéficier de dispositifs fiscaux

AULTE &

Question 12 : Quel pourcentage de votre patrimoinéotal représente le montant que vous envisagez diestir ? (en excluant
votre résidence principale)

a
a
a
a

Moins de 25%
Entre 25% et 50%
Entre 50 et 75%
Plus de 75%

Question 13 : Le critére de liquidité est-il imporaant dans le cadre de vos placements ?

a
a

Oui, je dois pouvoir disposer de mon argent a ieament
Non, j'ai d'autres économies disponibles rapidémen

Question 14 : Quelle est la durée envisagée de ywacements ?

a
a
a
a

Moins de 2 ans
Entre 2 et 5 ans
Entre 5 et 8 ans
Plus de 8 ans

Question 15 : Quelle performance attendez-vous d@s placements ?

a
a
a
a

Un potentiel de rendement trés faible, associésydeu de risques de perte en capital

Un potentiel de rendement faible, associé a peisdaes de perte en capital

Un potentiel de rendement moyen, associé a dasessde perte en capital

Un potentiel de rendement élevé, associé a dasassgjevés de perte en capital

Un potentiel de rendement trés élevé, associé éistpies de perte treés élevées en capital

Question 16 : Quelle variation annuelle du capitainvesti (a la hausse comme a la baisse) accepterienis ?

Q

a
a
a
a

Je n'accepte aucune perte
-5%+5%

-10 % + 10 %

-20% +20%

-40 % + 40 %
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Question 17 : Les courbes ci-dessous présentent feectuations des cours de trois placements hypotkiques sur 15 ans. Quel est

le placement correspondant au mieux au risque soufé ?

120

100

80

60 L\

41D ] —
—+—Placement A

20 ¥, S [ e ———— ¢ PlacementB

" Placement C

-40 —

-60

80

4 Je choisis le placement A
U Je choisis le placement B
U Je choisis le placement C

Avez-vous des précisions a nous communiquer.2.

Votre conseil vous indique que, selon vos réponsas questionnaire, le degré de risques que vous émssceptible de tolérer est :

O Sécuritaire, avec une part d'actifs a risque ébevéapital de ......... % maximum
U Prudent, avec une part d'actifs a risque éleeéapital de ............. % maximum
Q Equilibré, avec une part d'actifs a risque élavéapital de ............ % maximum
U Croissant, avec une part d'actifs a risque élevéagpital de ........... % maximum

O Dynamique, avec une part d'actifs a risque élevéapital de ......... % maximum

Par la signature de ce document, j'atteste de dttxae des informations fournies

Fait 1€ & oo £ S

Signature du clientprécédée du nom et prénom Signature du conseillerprécédée du nom et prénom

SARL au capital de 228 580 €uros - RCS Laval 439614 017 - APE 66227
Siege socialau 16 rue Saint Célerin, 53200 Chateau-Gontier - Tél: 02437018 88
Proxima Patrimoine estimmatriculé au registre unique des intermédiaires en assurance, banque et finance sous le numéro ORIAS 07 001 926 (qui peut étre consulté sur le site www.orias. fr)
en qualité de conseiller en investissements financiers (CIF) adhérent de la Chambre nationale des conseils en gestion de patrimoine,
Association agréée par U'Autorité des marchés financiers (AMF), courtier en assurance et courtier en opérations de banque et en services de paiement,
Titulaire de la carte professionnelle n°5301 2017 000 020 335, délivrée par la CCl de LAVAL et permettant Uexercice de 'activité de transaction surimmeubles et fonds de commerce.
Garantie financiére de la compagnie MMA IARD Assurances Mutuelles, 160 rue Henri Champion - 72030 Le Mans cedex 9.
Non détention de fonds, effets ou valeurs pour compte de tiers.
Titulaire de la certification de UAutorité des Marchés Financiers (AMF) FINANCE DURABLE 2022
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